
A MIŁY 
n u er- NOWI MIESZKAŃCY DĘBCA 

Dwa miesiące wcześniej niż zaplanowano spółka Family House 
rozpoczęła proces przekazania kluczy nowym właścicielom 
mieszkań, które powstały w inwestycji KORAL, przy 
ul. Czeremchowej w Poznaniu. Tym samym poznański Dębieć już 
niedługo wzbogaci się o kolejnych mieszkańców. 

Deweloper znany z terminowości 
swoich inwestycji może do listy 
zrealizowanych przedsięwzięć 
dopisać budynek wielorodzinny 
KORAL, który powstał przy 
ul. Czeremchowej w Poznaniu. 
W obiekcie znajdują się 102 miesz­
kania, 1-, 2- i 3-pokojowe o metrażu 
od 28 do 80 mkw. Prace budowlane 

rozpoczęty się w kwietniu 2011 ro­
ku. Natomiast termin ich zakończe­
nia przypadał na przełom kwietnia 
i maja bieżącego roku. Spótce, któ­
ra dysponuje własnym parkiem 
maszynowym i jest generalnym 
wykonawcą wszystkich swoich in­
westycji, udało się jednak zakoń­
czyć budowę pod koniec stycznia. 

Dzięki temu większość klientów 
otrzyma klucze do swoich miesz­
kań dwa miesiące wcześniej. - Otf-
biór własnego M to ważna chwila 
dla każdego klienta. Zależy nam, 
żeby wszyscy byli w pełni zadowo­
leni z mieszkania. W związku z tym 
dopełniamy wszelkich starań, aby 
cały proces odbioru, zakończony 
podpisaniem protokołu, odbywał 
się sprawnie - wyjaśnia Izabella 
Łukomska-Pyżalska, wiceprezes 
Family House. W standardzie dewe­
loperskim mieszkania posiadają 
drzwi antywłamaniowe, parapety 
wewnętrzne marmurowe, ze­
wnętrzne granitowe, rolety, instala­
cje, grzejniki oraz dostęp do telefo­
nu i Internetu. 

Wszystkie lokale dostępne w in­
westycji zostały sprzedane na dłu­
go przed zakończeniem budowy. 
W pobliżu KORAL-a Family House 
planuje realizację kolejnych budyn­
ków wielorodzinnych. Pierwszy 
z nich to zapowiadany już wcze­

śniej KORALIK, w którym znajdzie 
się ponad 80 mieszkań. Natomiast 
następny to catkowita nowość. 
OPAL to projekt, zakładający budo­
wę około 180 lokali. Obecnie dewe­
loper gromadzi wszelkie dokumen­
ty. - Na naszej stronie internetowej 
już od jakiegoś czasu można było 
przeczytać, że planujemy realizację 
KORAUK-a, w związku z tym otrzy­
maliśmy już setki zapytań dotyczą­
cych tego projektu. Mamy zatem 
nadzieję, że dotychczasowe zainte­
resowanie przełoży się na sprzedaż 
- mówi I. Łukomska-Pyżalska. - Li­
czymy, że również OPAL spotka się 

z uznaniem klientów, zwłaszcza że 
w jednej i drugiej nieruchomości 
ceny metra kształtować się będą 
od 4000 zł netto/mkw. Dokładamy 
starań, aby jak najszybciej rozpo­
cząć sprzedaż mieszkań - dodaje I. 
Łukomska-Pyżalska. 

Zaletą wszystkich inwestycji, 
zrealizowanych do tej pory przez 
Family House jest przestronność 
mieszkań, wysoka estetyka i jakość 
wykorzystywanych materiałów, 
a także połączenie niskiej ceny 
z wysokim standardem jakości. Nie 
inaczej będzie przy najnowszych 
projektach spółki. 
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